
太平人寿十堰中支赔付客户
“百万驾”111 万元

长江日报讯（通讯员杨永杰 记才杨莉）近
日，湖北十堰一起车祸身故案件顺利结案，死亡
者家属获赔 111 万。

何先生今年 46 岁，在 2016 年 2 月 25 日
投保“驾年华综合意外附加意外医疗”，年缴
保费 1740.5 元。2018 年 7 月 8 日客户驾驶轿
车从十堰回房县高速路上被追尾，在太和医
院抢救无效身故。接到报案后，太平人寿湖北
分公司调查室第一时间探访客户、走访医院、
走访交警队，积极协助客户整理理赔资料，太
平人寿最终赔付 111 万元，其中私家车意外
身故 100 万，一般意外身故 10 万，意外医疗 1
万。

邮储银行手机银行
开通医保缴费功能

长江日报讯（通讯员张龙 记者周恋芹）9
月 1 日，裴先生打开邮储银行手机银行为自己
的小孩缴纳了 2019 年居民医保，成为武汉市
首位通过邮储银行手机银行缴纳该费用的客
户。长江日报记者获悉，为方便广大参保人员
缴费，邮储银行武汉市分行在原有的柜面现金
缴费、账户扣收的基础上，于近日上线手机银
行医保缴费功能。

据介绍，该功能上线后，在缴费期限内，参
保人员可通过邮储银行手机银行输入待缴费
人员身份证号即可为自己、为亲朋实现在线自
助缴费。

具体操作方式为，先登录邮储银行手机
银行，然后选择生活频道，操作流程为：生
活———生活缴费———在线缴费———缴费项目
选择“武汉医保”———缴费内容选择对应的参
保区域，输入缴费号码（身份证号），输入起始
年月（201901）、输入终止年月（201912），点击
确认，查询返回结果后按系统提示完成扣款
缴费。

农发行东西湖区支行 20亿贷款助力大东湖生态建设
长江日报讯（通讯员吴和平 记者周恋

芹）近日，农发行武汉市东西湖区支行向中
建三局湖北大东湖深隧工程建设运营有限
公司发放一般水利建设 PSL 中长期贷款 5

亿元，用于大东湖核心区污水传输系统工
程建设，此为该项目 2018 年 7 月 4 日获得
总行审批贷款总额 20 亿元的首笔贷款发
放。

据介绍，该项目的实施，可统筹解决大
东湖区域污水处理、内涝防治和初雨控制等
水环境问题，优化城市污水设施布局，改善
武汉市水环境生态状况。

大胆改革 创业高管集体放权实现管理层年轻化
公司的科学决策不仅体现在引进投资

上，也体现在经营管理上。2017 年公司半年报
出来后，各项经济指标不太理想，叶庆华和两
位联合创始人及核心股东经过一番“头脑风
暴”，决定实施管理层年轻化改革。2018 年 2
月，森泰环保启动改革大动作：经营班子高管
全部调整，60 后、70 后退出，80 后年轻骨干顶
上，实现管理层年轻化，1985 年出生的张兴尔
出任公司总经理，其他副总也均为 80 后。

这一改革措施成为公司阔步前进的又一
点睛之笔。经营班子集体调整后，极大地激发

了年轻人的活力和潜能。2018 年，公司加速
布局六大区域中心、构建环境综合服务体系，
上半年项目中标金额超亿元，预计年度营业
收入和利润将保持较高增长率。

老一辈的高管虽然为公司立下汗马功
劳，但时至今日已出现思维固化、知识结构老
化、动力不足等弊端，而公司年轻骨干精力
好，有经验有技术，也经历过多年的磨砺，做
出了突出的业绩，完全可以担当重任，这成为
公司几位创始人的共识。

改革不易，这次人事大变革顺利推进，公

司原高管层摒弃个人得失，以公司未来发展
为重，再次做出正确的决策。

面对未来，森泰环保将坚持以工业污水
处理为核心，以创新驱动发展，不断研究开发
具有国内领先水平的专利技术，持续积累在
高浓度、难降解有机废水及工业园区水环境
治理领域的技术优势，并依托控股股东中再
生的资源优势，精心布局营销网络，稳步扩大
主营业务收入，快速提升盈利能力，为公司走
向更高层次资本市场，成为全国知名工业园
环境综合治理服务商奠定更坚实的基础。

森泰环保董事长叶庆华

湖北省上市办 长江日报 联办
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[风险提示]理财非存款，产品有风险，投资需谨慎！

农业银行信用卡

农行启动万事达卡环球赏计划
活动时间：即日起至 2018 年 12 月 31 日
活动对象：农行万事达信用卡主卡持卡人

（准贷记卡、商务卡除外）
活动内容：农行万事达信用卡持卡人在中

国香港、新加坡、日本、澳大利亚、英国指定商
户通过万事达卡网络以当地货币消费，可享受
高达 30%商户返现优惠。

工商银行信用卡

爱购周末 工行 & 奥莱，刷工行卡满 300
元立减 50 元；群光广场，刷工行信用卡满
1000 元立赠 100 元购物券；麦德龙盘龙、汉
阳店，刷工行卡满 200 元减 50 元天天享；麦
德龙洪山、硚口店，逢周末刷工行卡满 200 立
减 50 元。

爱购新客礼 活动期间首次成功办理工
行信用卡的新客户，卡片核发后 60 天内启用
并消费 3 笔，每笔满 66 元，可获得奖励资格，
每个客户仅能获得一次奖励，每月 20 万份，
先到先得，共计 60 万份。

爱购全球 客户使用工行信用卡在境外
消费，可享受以下优惠：1、境外消费最高返现
21%；2、满 1000 元可获 12%返现（即 120 元，
先到先得，每人每月一次机会）；3、每 6 笔单
笔满 300 元交易再享随机一笔返现 9%，不限
名额。

爱购扫码 1、客户在海外 U 武汉地区门
店使用工银 e 生活、融 e 联等工行 APP，绑定
工行卡进行扫码支付，单笔消费 20 元，可享
受立减 10 元优惠，名额有限，先到先得。2、客
户在良品铺子、至尊披萨、皇冠蛋糕武汉地区
门店使用工银 e 生活、融 e 联等工行 APP，绑
定工行卡进行扫码支付，单笔消费 50 元，可
享受立减 20 元优惠，名额有限，先到先得。3、
其他工行二维码商户随机最高立减 1000 元，
名额有限，先到先得。

加油星期一 1、每周一，持工银大武汉
OK卡在中石油加油站刷卡为本人 IC卡充值，
单笔满 1000 元立享 6.5%折扣优惠，名额有限，
先到先得。2、周二至周日刷大武汉 OK 卡充
值，最高可享 1.5%优惠，名额有限，先到先得。

浦发银行信用卡

相约金秋，浓情献礼。浦发银行信用卡持
卡人可至“浦发银行信用卡武汉”官方微信中
的“礼券银行”平台进行优惠礼券购买，尽享
多家商户的优惠折扣。具体如下：

拾味馆、西贝莜面村、赛百味、惠人芳、泰
芒了、派瑞斯冰淇淋等 5 折优惠；哈根达斯、
汉堡王、必胜客、吉野家八折优惠、棠越、美多
多、鱼旨寿司、谭家小馆、云间云贵传奇风味
餐厅、塞北餐厅、六悦小撰、风铃度欢乐干锅、
融合华人餐厅、香颂、汤姆家的牛排、鑫泽园
椰子鸡、香满园、KI 香港茶餐厅等可享受 75
折优惠。还可享受多家知名商户的 5-9 折不
等折扣力度。

详情可登录浦发银行信用卡武汉官方微
信进行查询。
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工商银行

现金管理利器：“添利宝”净值型理财，业绩
基准 4%，超额收益 100%归属客户；开放日开放
时间申购赎回实时确认，赎回资金 T+0 实时到
账，满足客户流动性需求；签订自动服务协议还
可实现自动购买和赎回操作，客户省时、省心。

结构性存款理财：该产品兼具存款属性
和投资功能，本金 100%安全，保证最低收益基
础上，收益与标的表现挂钩；产品种类丰富，
期限从 3 个月到 1 年期等，客户多重选择。

工商银行理财产品线丰富，总有一款满
足您的投资需求！工商银行，您身边的银行，
可信赖的银行！

农业银行

玩转固定理财：非保本浮动收益理财产品
系列之“安心·34 天”，预期年化收益率
4.20%；“安心·90 天”，预期 年化收益率
4.60%。以上两款产品中低风险等级，5 万元起
申购，工作日 17 时前申购，次日起息，产品存
续期内不能赎回，持有相应期限后自动到期。

博取更高收益：非保本浮动收益理财产
品系列之“金钥匙·如意组合·90 天”看涨（看
跌）白糖期货人民币理财产品，约定持有期限
90 天，预期年化收益率 3.00%—5.80%，每日
在售，每周二起息；“金钥匙·如意组合·181
天”看涨（看跌）黄金人民币理财产品，约定持
有期限 181 天，预期年化收益率 4.50%—
5.10%，每日在售，每周五起息。以上两款产品
中低风险等级，起点金额 5 万元。

上述内容仅供参考，文中所有相关金融
产品信息具体请以《产品说明书》或《招募说
明书》为准。

浦发银行

短期理财来浦发，1 天超短期理财，近期
预期年化收益率 4.16％-4.21％；步步高升理
财 1-62 天靠档计息，预期年化收益率 3.85％-
4.65％，持有时间越长收益越高，详询各网点
理财经理。

浦发银行新客专属理财，91-188 天预期
年化收益率 5.35％，另有 93-389 天理财业绩
比较基准 4.83%-5.03%，不要错过哦！

还在存定期吗？浦发银行发行“保证收益
型”汇理财计划，90 天-360 天，预期年化收
益率 4.4%-4.65%，要用钱还可以最高质押
90%,心动不如行动！

浦发银行大额存单，保本保息。20 万起，
三年期总收益 12.39%，五年期总收益 20.9%！
更有 100 万起三年期月月付息大额存单，年
利率 3.99%，每月可领 3325 元！详询浦发银
行各网点。

武汉森泰环保叶庆华：

锐意改革打造工业废水治理领先企业
长江日报记者陈卫东

� � � �当了 15 年的化学老师，干了 6
年校办企业， 却放弃安逸毅然辞职
下海创业； 面对追随多年的元老级
骨干，主动放弃高比例持股，与两位
联合创始人一起无偿拿出近 20%的
股份进行分配； 面对央企旗下企业
的战略投资，果断放弃控股权，融资
8000 万助力企业快速发展；面对公
司管理层老化问题， 大力推动公司
改革， 经营班子中创业期高管集体
放手放权， 让位于 80 后年轻人，公
司随后迎来爆发式增长。

作为一位企业掌舵人， 每到关
键节点，叶庆华都能认清方向，科学
决策，大胆革新，带领公司一步步成
长为央企控股的中国工业废水治理
领军企业， 业务涵盖工业园区、印
染、化纤、化工、制药、市政公用等众
多行业和领域。

凭借成熟的环保污水处理技
术，森泰环保还走出国门，积极参与
“一带一路”项目，先后拓展了印度
尼西亚、俄罗斯、印度、越南等海外
市场。

近日， 长江日报记者走进位于
洪山区青菱都市工业园的武汉森泰
环 保 股 份 有 限 公 司 （股 票 代 码
832774）， 了解这家企业的发展历
程和管理之道。

放弃安逸 走出高校创办环保公司
出生于黄冈蕲春的叶庆华，于 1978 年考

上华中师范大学化学系，1982 年毕业分配到
蒲圻纺织总厂当化学老师，在这里一干就是
15 年。1997 年，他参与创办校办企业武汉纺
院环保工程有限公司，进入环保行业。彼时，
环保督查“零点行动”持续发力，全国各地对
环境污染问题逐步重视起来，叶庆华预感环
境治理领域将大有作为。

2005 年，经过几番摸索后的叶庆华，决
定成立一家环保公司自己干，他找来两位志
同道合的朋友官圣灵、杨文斌，联合创办武汉
森泰环保工程有限公司。三位联合创始人针

对公司现状，商定公司的发展策略：公司拼不
了关系（人情），拼不了资金，那就只能拼技
术，遂确定了技术为主导的发展路线，主攻方
向为工业污水治理。

定下了公司主营方向，他们一个厂一
个厂地跑业务，一边做项目，一边进行技术
研发。2005 年至 2013 年，是森泰环保的“8
年抗战期”，这 8 年，公司从印染污水处理
起步，业务逐步拓展到造纸废水、粘胶纤维
废水、食品加工废水、医药化工废水等多个
行业的污水治理，承建了大小近 200 个污
水处理工程，其中汉川新河工业园区污水

处理工程、湖北白云边酿酒废水处理工程、
黄州火车站经济开发区废水处理工程，分
别被评为国家重点环境保护实用技术示范
工程。

公司持续加大研发力度，建设了白沙洲
森泰环保产学研基地、自主设备研制基地，将
新技术不断转化为生产力，公司“甲硝唑废水
处理和综合利用新技术”“化学合成类制药废
水无害化和资源化的关键技术和应用”荣获
省政府“科技进步奖”三等奖；公司也被认定
为国家高新技术企业。

打造四大业务板块 参与一带一路建设
凭借成熟的污水处理技术和专业的环保

服务商精神，森泰环保还积极参与“一带一路”
项目，先后拓展了印度尼西亚、俄罗斯、印度、
越南等海外市场，在国际化竞争中脱颖而出。

2016 年 10 月，森泰环保接受全球纤维
素纤维行业领导者赛得利集团邀请，参与该
集团印尼粘胶纤维厂一期工程废水处理项目
竞标，由时任市场部负责人张兴尔、郑安军领
头的项目团队，在历时 15 天的技术交流与商
务谈判过程中，克服语言、生活等多种不便，
日均进行 18 小时的高强度面对面沟通，其敬
业精神、技术水平获得客户的认可，最终击败

多家国外竞争对手，拿下这一项目。
“要做就一定做好，该上的工艺、设施必

须到位，技术负责到底，如果工程出现问题，
自己掏钱也要整改到位，直至达到约定的效
果。”叶庆华说，森泰环保能够在国内工业污
水治理领域积累良好的口碑，并在海外建功
立业、赢得国际巨头的认可，依靠的是公司深
厚的技术沉淀、团队过硬的执行力，以及优秀
的企业文化———“风范、品质、艺术”。

目前，森泰环保在工业污水治理上形成
四大业务板块：高污染、难降解废水处理，工
业园环境综合治理，乡镇污水处理，流域水环

境综合治理，业务涵盖工业园区、印染、化纤、
化工、制药、市政公用等众多行业和领域，研
究开发了 20 多项具有国内领先水平的专利
技术成果，形成了以“PUAR 厌氧处理技术”

“多元催化氧化技术”为核心的自主知识产权
技术体系，以及 PPP、EPC、第三方运营、技术
服务及专有设备销售等经营服务模式。

公司凭借在高浓度、难降解有机废水及
工业园区水环境治理领域具备独特的技术优
势，为国内多家上市公司、行业龙头企业、跨
国集团公司以及东南亚等地客户提供环境污
染治理解决方案。

放弃控股权 引入中再生8000万战略投资
虽然公司发展速度较快，但是到 2014 年，

公司管理团队仍然感受到市场的巨大变化，一
些社会资本开始大量进入环保领域，许多中小
型环保企业感受到了前所未有的压力。

当年国庆节期间，叶庆华与企巢新三板
学院院长程晓明相识，两人进行了一次深谈。
在详细了解了公司的股本结构、经营状况和
发展瓶颈后，程晓明建议按照现代化企业管
理标准对公司进行股改，到新三板市场挂牌，
借力资本市场加快公司发展步伐。那时，作为
技术型企业高层的三位联合创始人，对资本
市场都了解不多，好在他们从善如流，当即接
受了程晓明的建议。公司迅速启动了股份制

改革及合规经营治理，并更名为武汉森泰环
保股份有限公司。在长江证券的辅导下，公
司于 2015 年 7 月在新三板挂牌。

在这次股改前，森泰环保于 2013 年就已
实施了一次“股改”：给公司 9 位元老级骨干
分配近 20%的股份，让这些并肩作战多年的

“兄弟们”一起分享公司的发展成果。
在公司发展的几个关键节点，管理层能

够保持良好的心态，做出正确的决策，抓住机
遇，至关重要。引入中国再生资源开发有限公
司（以下简称中再生），便成为森泰环保的“关
键之笔”。

2016 年，公司进入新三板创新层，吸引

了更多机构的关注。当年 7 月，中再生有关负
责人找到森泰环保，商议投资事宜。中再生是
央企中国供销集团旗下公司，是中国循环经
济龙头企业。

“你能不能放弃控股权？”对方首先问了
这个问题。“没问题。”叶庆华回答也很干脆。
双方相见恨晚，一拍即合。一个月后，尽调完
成，双方签订意向合作协议。

2017 年，公司通过增资扩股正式引入中
再生 8000 万元战略投资，成为中再生控股子
公司。近年来，公司主营业务收入与总资产逐
年递增，2016 年营收 8454.33 万元，2017 年
营收 1.35 亿元。

银行净值型理财产品开“俏”
大额实时赎回是亮点

长江日报讯（记者周恋芹 通讯员刘峰）
距离《关于规范金融机构资产管理业务的指
导意见》（简称“资管新规”）落地已有五个
月。随着各大银行理财产品向净值化转型，
相关产品越来越多，长江日报记者注意到，
其中可大额实时赎回、业绩比较基准相对较
高的两类产品最受欢迎。

银行加快上新净值型理财产品

今年 4 月，资管新规开始实施，其中明
确提出“金融机构对资产管理产品应当实行
净值化管理。”

近期，各家银行的半年报纷纷公开，在
报告期内非保本理财普遍下降的背景下，同
属非保本理财范畴的净值型个人理财产品
涨势亮眼。其中中信银行净值型个人理财产
品规模同比增长超过 200%，民生银行净值
型个人理财产品销量接近上年全年的 26
倍，兴业银行上半年净值型产品规模占比超
过 30%。

长江日报记者走访建设大道沿线的多
家银行，发现各家银行净值型理财产品已经
在网点、网银、手机银行等渠道全面铺开。一
位理财经理对长江日报记者表示：“虽然传
统型客户，尤其是中老年客户，还是趋向于
传统型理财产品，但一些风险承受能力较强
的客户已经开始接受净值型理财产品，行里

的净值型理财产品整体来看卖得不错。”

两类净值型理财产品最抢手

要理解净值型银行理财产品，就要拿基
金和传统型银行理财产品分别来做比较。

净值型理财产品，乍一看，像开放式基
金，在每月、每周甚至每天有开放日都可以
申购和赎回产品，信息披露灵活，可以方便
投资者追溯产品的历时收益情况和走势；而
传统型理财产品单期发售，在规定开放期内
才允许申购赎回。

和开放式基金不同的是，净值型理财产
品保留了传统型理财产品 5 万的门槛，部分
还会披露以预期年化收益体现的业绩比较
基准。

长江日报记者翻阅多家银行的净值型
理财产品，发现有两类产品卖得最火。一类
是现金管理类的净值型理财产品，可以随
时申购赎回。当前，货币基金的实时赎回限
额限定在 1 万以内，这类净值型产品实时快
赎上线 5 万元，而且披露的上日年化收益率
普遍高于货币基金，成为大额资金快进快
出的新渠道。另一类就是业绩比较基准相
对较高的净值型产品，虽然业绩比较基准
不是银行的刚性兑付，但基于银行多年的
运作经验，有较大概率可以让投资者获得
这个预期收益回报。

理财师：定期关注产品的资产配
置和净值变化情况

“考虑到投资者的普遍适应能力和接受
度，当前的银行净值型产品还是初级阶段，
产品也不全面，未来会有更多创新产品出
来，能创造更让人惊喜的收益，同时也需要
投资者做好承受相应风险的心理准备。”一
位不愿具名的业内人士表示。

中行花桥支行资深理财经理彭应山介
绍：“对普通老百姓而言，在购买净值型理财
时，一定要认识自身风险承受能力。银行理
财产品向净值化转型，其目的是让投资人收
益盈利、风险自负，让投资者对投资风险有
全方面的了解，但由于净值型理财产品是非
保本浮动的，在此，提醒广大投资者定期关
注产品的资产配置和净值变化情况，把握好
风险。”

记者获悉，作为中国银行保险监督管
理委员会指定官方网站的中国理财网已
于 7 月底上线净值型银行理财产品信息
披露的新功能，包括公开历史净值变动的
图形展示，同时以列表形式提供产品期
限、产品净值、累计净值等维度的排序，便
于投资者进行产品选择。目前，市面上的
近 8000 只净值型理财产品已被该网站全
面吸纳。


